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2 Der Kommentar

Das aktuelle Cottbus-Center SpaB am Spar- Projekt In eigener Sache:

Thema: Armut im Spiegel der schwein des Monats Blickpunkt 16st
im Alter . Presse Finanzstrategie ab
Die Rentenversicherung Dem Generationenvertrag Kiirzlich wurde das bisher  Die Ausbildung von Sohn UBG-Rendite-Fonds 156, | Zukiinftig wollen wir Sie
gerat immer wieder in kommt die Geschéfts- gréBte Projekt der UBG und Tochter wird immer Fondgesellschaft City- noch umfassender als bis-

grundlage abhanden. Die
heutigen Jungen und
Arbeitenden werden in
den nachsten 30-40 Jah-
ren die Mehrheit verlieren.

Mérkte Saar GbR. Ein
hochinteressantes Ange-
bot: Maximale Sicherheit,
hohe Einnahmen, Beteili-
gung ab DM 50.000.

die Schlagzeilen. Durch
die ungunstige Bevolke-
rungsentwicklung und die
schlechte Konjunktur
wird die Altersversorgung
zum Risiko.

teurer und unkalkulierba-
rer. Sparmodelle und Aus-
bildungs-Versicherungen
sind nur Krickstock-
Lésungen. Nehmen Sie
die Zukunft Ihrer Familie
selbst in die Hand.

Immobilienentwicklung
fertiggestellt: Das Cott-
bus-Center mit einem
Aufwand von 130 Mio.
Die regionale und tberre-
gionale Presse berichtet
darUber.

her informieren. Daher
erhalten Sie statt unseres
seitherigen Informations-
dienstes ,Finanzstrategie”
ab sofort den ,Blickpunkt®.

INHAL

Die Geschichte des Otto N.

Es ist schon lange her, da er-
blickte Otto N. das Licht der Welt.
Schule, Ausbildung, Beruf, Fami-
lie, alles lief wie geplant. Auch an
die Zukunft hatte Otto N. gedacht
und jede Mark gespart, die ihm
das Finanzamt Ubriglie. AuBer-
dem hatte er ja noch Anspruch
auf seine Rente.

Uber 40 Jahre hatten er und sein
Arbeitgeber hohe Beitrége be-
zahlt. Endlich war es soweit. Otto
ging in den verdienten Ruhe-
stand mit dem Traum von einem
aktiven Leben in finanzieller
Unabhangigkeit.

Sein Rentenbescheid kam und es
traf ibn wie ein Blitz. Nach 42
Jabren reichte seine Rente, mit
der er 5o gevechnet hatte, gerade
fir das Lebensnotwendigste.

Und das mihsam (iber Jahre Er-
sparte? Jede Mark ist nur noch
Pfennige wert. Durch die Inflation
ist ihm nicht mehr viel geblieben.
Das Ergebnis: Der Traum vom
schénen Leben im Alter ist
geplatzt wie eine Seifenblase.

Monats-Brutto-Verdienst in DM

Die Rentenerwartung ist seit der letzten Rentenveform gesunken.

e
[—_* Alter] [in Jahren |

Armut im Alter

Warum? Unser Leben und damit
die Dauer des Rentenalters wird
durch den medizinischen Fort-
schritt immer langer. Es wird zu-
gleich, besonders in der SchluB3-
phase, immer anspruchsvoller.
Und so wird es flr fast jeden von
uns zum Problem, sein Alter zu
finanzieren.

Das deutsche Volk iiberaltert!

In etwa 25 Jahren, wenn die Abi-
turienten von heute mitten im
Berufsleben stehen, wird jeder
Arbeitnehmer einen Rentner
finanzieren miissen.

Verscharft wird diese Entwick-
lung durch folgendes Problem:
Immer linger werdende Ausbil-
dungszeiten fiibven zu einer dra-
matischen Verkiirzung des
Erwerbslebens.

Der Generationenvertrag gerat
aus dem Gleichgewicht.

Immer weniger
Beitragszabler
miissen fiir
immer mebr
Rentner auf-
kommen.

All diese Fakto-
ren zusammen
ergeben eine
soziale ,Zeit-
bombe”.

Die Rentenye-
form 1992 als
Lisungsversuch
des Staats,
brachte nur eine
Problemverlage-
rung sonst

liche Rentenkasse noch vor
Ablauf des Jahrtausends in den
Bankrott gegangen.

,Die Renten (wie hoch auch
immer) sind sicher” lautet das
neue Schlagwort und das gilt bis
zum Jahr 2010. Aber: Auch eine
Einheitsrente von 200,-DM ist
eine Rente, und alles was der
Staat verspricht, ist die ,sichere
Rente”- so zitieren zynische
Stimmen die Situation auf dem
Markt der Altersversorgung.

Die Beitragszahler miissen
fir immer mehr Rentner
aufkommen

Beitragszahler

Steuererhdhungen. Dritte Alter-
native: Das Rentenalter wird wei-
ter heraufgesetzt, d.h. die Rent-
ner bekommen weniger Geld.
Alles duferst unpopuldre
Ansétze.

Fazit: Kurzfristige wahlergebnis-
orientierte Politik kann langfri-
stige Rentenprobleme nicht
lisen!!!

Wer auf gewohntem Standard
seinen Lebensabend genieBen
will, braucht 70% seines letzten
Bruttoeinkommens und das 15,
20 oder mehr Jahre lang. Die
gesetziiche Rente allein reicht
hierzu bei weitem nicht aus!

Und wie wird es erst um ihre
Finanzen stehen, wenn Sie das

Rentenalter erstmal erveicht’

baben ?

Fazit fir lhre Familie:

Sie sind am Zug. Nehmen
Sie die Altersversorgung
selbst in die Hand!

m KOMMENTAR ®

Als der Generationenvertrag flir
die gesetzliche Rentenversiche-
rung ,erfunden” wurde, klang
alles so schén: Viele junge
Menschen, die arbeiten, ver-
sorgen mit ihren Beitrdgen
wenige Alte, die den Ruhe-
stand geniessen.

Das Blatt hat sich gewendet.
Fur die heute 30- oder 40-
Jahrigen steht fest, daB sie ftr
ihren Beitrag zu einem wdrdi-
gen Lebensabend der heute
Alten, dann wenn sie selbst
soweit sind, keine gleichwertige
Gegenleistung erwarten kén-
nen.

Denn digjenigen, die fir sie den
Generationenvertrag erfillen
mdBten, sind dann dramatisch
in der Minderheit.

Der Generationenvertrag wird
damit zu einer einseitigen Bela-
stung der heutigen Generation
der Beitragszahler fir die vor-
angegangene.

Die ungeschriebene Geschéfts-
grundlage des Generationen-
vertrages, daf die Jungen die
Mehrheit der Bevélkerung sind
und ihr Arbeitseinkommen den
liberwiegenden Teil dar-
stellt, stimmt in Kdrze nicht
mehr. Denn die heute noch
Jungen und Arbeitenden wer-
den diese Mehrheit in den
ndchsten 30 bis 40 Jahren ver-
lieren.

Dies bedeutet mehrfache Un-
gerechtigkeit: Mehr und lédnger
bezahlen und spdter weniger
empfangen. Dem Herzstlick
des Sozialstaates droht die
Unfinanzierbarkeit und damit
das Aus. Egal mit welchen Mit-
teln man den Patient “Rente”
am Leben hélt, Tatsache ist,
dafB3 er immer stdrker dahin-
siecht. Um so unversténdlicher
ist es, dafB viele die Augen vor
den klaren Tatsachen ver-
schiieBen: Wer nicht fur sich

nichts!

Das angeblich
zweite ,Jahr-
hundertwerk”
der Rentenversi-

S 1910: Deutsches Reich 1988: Deutschiand |~ 2040: Deutschland "
Mio. 78,4 Mio. EW 62,3 Mio. EW (geschatzt) | llelalcTeV ale| berlick-

selbst vorsorgt, wird die Armut
im Alter am eigenen Leib erfah-
ren. Rechtzeitige Weichenstel-
lung tut im wahrsten Sinne des
Wortes Not. Denn je friher mit
einer zusétzlichen Altersversor-

Mit der beigefligten Antwortkarte
erhalten Sie nahere Informatio-
nen unter dem Stichwort
LZusatzrente”.
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Immer mebr Beitvagszabler miissen fiér inimer mebr Rentner anflommen.

So wie Otto N. geht es schon
heute vielen. ,Armut im Alter”,
diese Frage wird allerdings in den
nachsten Jahren noch mehr an
Brisanz zunehmen.

sichtigt ndmlich
nur die Spanne bis zum Jahr
2010. Was dann kommt, weif3
noch niemand. Wéren die Ren-
ten nach dem zweiten Rentenre-
formgesetz weiterhin angepaBt
worden, dann wére die Staat-

Lésungsméglichkeiten
des Staats.

Einheitsrente wére ein mdglicher
Losungsansatz. Erhdhter Staats-
zuschuB ware eine andere Alter-
native. Dies wére verbunden mit

Neue Telefonzeiten
durch Gleitzeit
Sie erreichen uns telefonisch

in der Kernarbeitszeit von 9.00
bis 12.30 sowie von 13.30 bis
16.30, Freitags bis 15.00 Uhr.

gung begonnen wird, desto
leichter kann mit machba-
ren Beitrdgen das Ziel erreicht
werden.

Rechtzeitig handeln — ein kluger
Schachzug.




Das Cottbus-Center Ist komplett fertig. Am morgigen Sonntag, 28. Marz, Ist offiziellie Erdffnung.

Cottbus-Center im Spiegel der Presse

| Cottbuser Rundschau f

Flanieren, einkaufen, verweilen

Cottbus-Center wird Sonntag feierlich eréffnet / 100-Millionen-Objekt fertig

Cottbus (pr). Nach nur 22 Mo-
naten Bauzeit kann am Sonn-
tag, 28. Mirz 1993, mit dem
Cottbus-Center das bisher
ﬂ'ﬁﬂte Immobilienprojekt der

BG Unternehmensbera-
tungsgesellschaft mbH Leon-
berg eroffnet werden. An die-
sem verkaufsoffenen Sonntag
kann sich jeder Cottbuser Biir-
ger von der Leistungsfahigkeit
und Attraktivitit des Cottbus-
Center mit seinen 28 000 Qua-
dratmeter Verkaufsfliche und
5600 Quadratmeter Dienstlei-
stungsfliche tiberzeugen.

Bei Offnung der Grenzen
1989 gab es auf dem Gebiet
der alten Bundeslinder 76 Mil-
lionen Quadratmeter Ver-
kaufsfliche, in den fiinf neuen
Bundeslindern hingegen nur
sechs Millionen. Um einen
gleichen Versorgungsgrad zu
ewihrleisten, muflite der Ver-

aufsflichenstand jedoch 20
Millionen Quadratmeter betra-
gen.

Diese notwendigen groffla-
chigen Baumafnahmen waren
in den Innenstidten wegen
weitgehend ungeklarter Eigen-
tumsverhiltnisse, Entsor-
Fungsproblemen und der feh-
enden Aufnahmekapazitat fiir
den ruhenden und flieBenden
Verkehr nicht kurzfristig zu
schaffen. So ist es nur logisch,
daR groBflachige Handelsein-
richtungen, die zur Versorgung
der Bevolkerung dringend un
schnell geschaffen ~ werden
muften, an den Hauptverkehr-
sadern der Stadte geplant und
gebaut wurden.

Vorplanung

Dieser Entwicklung trug
auch die Stadt Cottbus Rech-
nung, indem die Stadtverwal-
tung im April 1990 der UBG
Unternehmensberatungsge-
sellschaft mbH Leonberg den
Auftrag erteilte, auf einem der
Stadt gehorenden 55 000 Qua-
dratmeter grofien Grundstiick
an der Sielower Chaussee eine
Versorgungseinrichtung zu pla-
nen. Schon im Juni 19%0 legte
UBG eine Vorplanung vor, die
dem Hauptausschu und den

darin vertretenden Fraktionen
erlautert wurde.

,»»Center-Krieg*

Der Ausschuf fallt die Ent-
scheidung, die UBG mit der
Konzeption und Realisierung
dieses Projektes zu beauftra-
gen. Die Stadtverordnetenver-
sammlung billigte das Konzept
in der Sitzung am 27. Juli 1990
mit iiberwaltigender Mehrheit.
Und dann begannen die satt-
sam als ,,Center-Krieg" be-
kannten Querelen, die sich
iiber Monate hinwegzogen.
Hohepunkt der Auseinan-
dersetzung war der Antrag
eines Landkreisabgeordneten
im Verfahren der einstweiligen
Verfiigung, die ErschlieBungs-
arbeiten ?ﬁr das Cottbus-Cen-
ter und das Gewerbegebiet
Nord stoppen zu lassen. Mit
der Zuriickweisung dieses An-
trags durch das Verwaltungsge-
richt und der Billigung des Vor-
haben- und Erscﬁieﬁungs la-
nes durch die Stadtverorcﬁle-
tenversammlung am 27. Fe-
bruar 1991 war endgiltig das
,,Griine Licht* fiir die Realisie-
rung des Projektes gegeben.
Und am 22. Mai 1991 war es
dann endlich soweit: Die
Bauarbeiten begannen.

100 Millionen

Von der Gesamtinvestition
des Cottbus-Centers mit rund
100 Millionen Mark wurde ein
Auftragsvolumen von rund 60
Millionen Mark an die Bauwirt-
schaft der Region vergeben,
wodurch in der Vergangenheit
Tausende Arbeitsplitze gesi-
chert wurden. Dem hohen En-
gag 1t dieser Unter
samt Mitarbeitern ist es auch
zu verdanken, daB dank der
ziigigen Bauweise schon zum
31. Januar 1992 der erste
Bauabschnitt fertiggestellt und
an den Hauptmieter Lidl &
Schwarz iibergeben werden
konnte.

Nachdem der Bauherr UBG
wegen der vorerwahnten Wir-
ren die Grundsteinlegung aus-

i

Auch das gehort zum ,,CC* - Stau an der Einfahrt zum Riesenparkplatz.

fallen lieR, wurde am 9. Mirz
1992 in feierlichem Rahmen
das Richtfest gefeiert. Und
auch danach ging es weiter
Schlag auf Schiag. Ebenfalls
wieder vorzeitig erdffnet Reno
im Oktober und Ypso im No-
vember 1992.

Komplett fertig

Und am Sonntag, 28. Mirz
1993, ist es nun endlich soweit:
Das Cottbus-Center prisen-
tiert sich komplett fertigge-
stellt.

Trotz seiner beeindrucken-
den Mafle, 200 Meter lang und
100 Meter tief, prasentiert sich
das Center isthetisch in ein-
drucksvoller Architektur.
Durchgehend zweigeschossig,
im mittleren teil dreigeschos-
sig, werden die naturgemiB
langen Gebidudefronten durch
Versetzungen, Vertikalele-
mente und senkrechte Licht-
bander in Form von Glaspris-
men und auflenliegenden
Fluchttreppen  aufgelockert.
Der imposante Glasdom stellt
sich nicht nur als Gestaltungs-
element der Centerarchitektur
als solcher dar, sondern ver-
bindet auch den Erdgeschof-
bereich mit den Birogeschos-
sen im 2. ObergeschoR sowie
dem Dachgeschof. Eine insge-
samt kostspielige Bauausfith-
rung, die jedoch nach Meinung
des Bauherren unerliBlich ist,
damit sich Kunden, Mieter und
Mitarbeiter im Center wohl
fithlen.

Branchenmix

Nachdem der Besucher auf
einem der 1315 Parkplatze
sein Auto abgestellt oder mit
dem offentlichen Nahverkehr
das Cottbus-Center erreicht
hat, betritt er es durch einen
der beiden Haupteinginge ne-
ben dem Glasdom und befin-
det sich im ,,Herzen"* des Cen-
ters, der Mall. Hier empfangt
den Besucher ein erster Ein-
druck des auf ihn wartenden
Einkaufserlebnisses. Denn die
Marktplatzatmosphére in der

Mall mit den vielfsltigen Fach-

geschiften und dem hervorra-

genden dgastronomischen An-
ebot 14dt zum Flanieren, Ein-
aufen und Verweilen ein.

Besonders erfreulich ist in
den Augen des Bauherren
UBG die Tatsache, daR neben
den iiberregionalen Filialisten,
die fiir ein attraktives Angebot
unerlaBlich sind, auch ein Fiille
ortsansassiger  Unternehmer
die ihnen gebotene Chance ge-
nutzt hat, sich im Cottbus-Cen-
ters zu prisentieren. Und noch
drei Unternehmer haben die
Chauce, sich dem Erfolg des
Cottbus-Center anzuschlieBen,
nachdem momentan noch drei
kleinere Flichen zur Vermie-
tung frei sind.

Das gleiche gilt fiir den im
zweiten Obergeschof8 angesie-
delten Biiro- und Dienstlei-
stungsbereich mit rund 6000
Quadratmeter. Mehr als 3500
Quadratmeter sind bereits ver-
mietet, fiir den Rest liegen
schon viele Anfragen vor. Hier
vermietet die UBG Biirofli-
chen bereits ab 150 Qua-
dratmeter.

Zufahrt-Ausbau

Mit der jetzigen Gesamt-
eroffnung finden rund 800 Per-
sonen im Cottbus-Center
einen neuen Arbeitsplatz, rund
weitere 500 Arbeitsplatze wer-
den in Zuliefererbetrieben ge-
sichert. Insoweit versteht der
Bauherr UBG seine Engage-
ment hier in Cottbus auch als
ein deutliches Signal fiir einen
wirklich funktionierenden Auf-
schwung Ost. Leider gibt es
auch einen kleinen Wermuts-
tropfen. Der von der Stadt
Cottbus auf die Erdffnung des
Centers zugesagte Ausbau der
Sielower Landstrale zur rei-
bungslosen Bewiltigung des
steigenden  Verkehrsaufkom-
mens konnte nicht abgeschlos-
sen werden. Bauherr und
Stadtverwaltung sind jedoch
zuversichtlich, daR es nun bald
los geht und die jetzige provi-
sorische Losung wirklich nur
kurzfristiger Natur ist.

WaprBewnd Ll

28 Kassen gibt's.

Sonnabend, 27. Mérz 1993 - W20

Ruhe vor dem morgendiichen Sturm.
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Cottbus-Center im Spiegel der Presse

igen Minuten
- Nach wenigen
(r::r:':‘l,lse 1315 Paskpliitze ::T‘::‘:
:iv?e 1200 Einkaufswagen verg

onntag
mit ejnem verkaufsoffenen e

Das Cottbus-Center ladt ein

Einkaufs-Mekka im Norden der Lausitzmetropole eroffnet

i - i die sich unmittelbar
i Ein- Insignen ,,CC ggwxqsermaﬂen leute waren, t

NEnu]fsstzg;:(r%Irrrllpl?rtr? %grdlenn als gymbol fiir stindige Bg._we- nach den S{al:xe(:]werkem in der
Cgttbus Am Sonntag wurde gung drehen, das bisher groBte Stadt ansiede istér Waldemar
offizi 11 Eihweihung gefeiert, Immobilienprojekt der UBG.  Oberbiirgermeiste e demar
3nfrc11u:1ehrere Hundert offiziell Wohnungsballll-' u&(}i lyfel;-:teglnrtsé an;;nécpurB:%nzili% nete In sei-
i 11 minister Joachim Wol etor . ckda-

B vormittags dem {sierlichen n e 1 Ansprache anliBlich ten der Entwicklung des Cott
Uhr vormittags dem feierlichen in seiner he ton fon der Entwicklung des Cott.

i 1 hat- der offiziellen Erdffnung c us: _ _
::ucgigrrl)lr)lllfili(ebgé\%ﬁgrtrlljgh&e?e- Cottbus-Center;, daB esdfur Jgrn é?fgvemﬂfng dégr Sgtéblgee;
it, mit ei fsoffe- als Wohnungsbau- un r- "
B Sorintag - um 0 bore - kehrsminister immer ein freudi- Auftrag, auf dem 55000 Qua
teilt sonnAtag-l‘:$edfngle‘l[l';litgsu‘:.g lg(:s Ereignis sei, wenn'lnvestiti- d!'atmeter groBen Are'a] 611 dil-'
tenlteh d us:nats re%hende Lan- onsobjekte mit derartigen Aus- Sielower Chaussee die Verso:
Qoreh 'z:zrium%ab es quasi bis maBen im Land Brandenburg gungseinrichtung zu planenfelen
desmn;uts ten Augenblick noch eingeweiht werden. Es sei heute Nach _anfiinglichen Quce len,
Ran le'Z N - ihgre neue Ein- dringend notwendig, QaB"auch die schlanllcp als der € end
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i i Stadt im Land Brandenburg, g, t eingeg sind, 1
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}?Cnelin st bewiesen, daB das Region ausgehen. ten. Wihrend Anfang Marz
%ot(:bus-cgenter das mit 200 mal Die derzelgge Urrhgestaén;nvgv (i:l;r 19931 bﬁreltst %l‘;h\t:/‘?rtk ,glfl :la t
(i te Bau- Region und vor allem de - wurde, konnte da
:v%?kMg;?hrig?;é?&(ﬁsa\zeisen schgaft beaiihre fast ?llt:j el:;[i?:g- 28, Mirz 1993 vollendet wer-
it dngst von schen, und es sei erfor N, den. ‘

geﬁl%sﬁ:slgrllrzigta:clt(lggclli?\?en und gerade den jungen Mepschgn in g Zusammenhang mit der Em_
. r:ian angenommen und gut Form von neuen Arbeltsplatzen stehungsge§ch1chte des Co't.t us-
bKel;ll]xckelt wu%de. Immerhin ver- Sicherheit und Perspektive zu Center erinnerte Oberbiirger-

ich i des 100 geben. Das neue Einkaufszen- o .. Waldemar ~ Klein-
R:’rlglie:n::f htéglrelr{mfgestitions- %rum im Norden der Stadt sei ;i an die Worte des /l\lt-
ob}ektes 28 000 Quadratmeter eine gute Erganzung zu Investi- p; jocnricidenten Walter

i i i duzierenden Be-
Verkaufsfliche sowie 5600 Qua- tionen im produzit id -
i i - h. Immerhin gibt die neu
ccllrlztmeter Dienstleistungsfld rE?x(l:kaufsstiitte Jlgldt 800d Pg_
X die Unterneh- sonen Lohn und Brot, und wei-
%Junhesgeravtv:rl;gsgé:ellschaft tere 500 Arbeitsplétze weyd:n r:n
ng UBG Leonberg. Wie den Zulieferbetrieben gesichert.
GBG-Chef Ulrich Wagner versi- In dleﬁm'%:§w£§n§;2% e:'il:é
cherte, sei das Cottbus-Center, nerte Minis aran, dad
. i esim 11. Jahrhundert die Ka
auf dessem Dach sict nun die Grund zum Felem ein, gten.

Avsec ug E kl%ne in deAr ftgierlichen Stunde,
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eel, der einmal sagte, daB
ﬁti:?hts ohne Risiko geschehe,
aber ohne Risiko auch nichts ge-
schehe. Und wenn er sich die
Planungen fiir die Cottbuser Ci-
ty ansehe, dann werde es"nac.h
seiner Meinung auch kiinftig
noch viele freudige Anlésse, die
Grund zum Feiern seien, geben.
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Cottbuser Einkaufs-

Leuchtstoffrohren Licht ge-
ben, sind bedriickend und ha-
ben eine kiinstliche, unge-
miltliche Atmosphire. Helle,
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Doch am Ende hillt Tiichtigkeit
(fust) immer dem Gliick auf dic

Spriinge.  Wiinsche erfiilllen  sich

Cottbus-Center - ein gutes Signal

dunn ciwas verspitet - was macht’s.
Wic erfrent die Menschen Jedes
Stiick neuer Lebensqualiti in Besiz
nchmen, zeigie zur Wochenmitte in
Forst der Sturm auf den neucn mini.-
MAL-Mark.

Fur den Coubuser Raum setzt am
kommenden Wochenende die Eroff-
nung von Cottbus-Center draufien
am Sielower Waldrand ein [reundli-

wettetferien damals um Gunst und
Baugemehmigungen. Medien fabri-
zierten daraus den "C. enter-Krieg”,
der zum Gliick unblutiy ausging.
“allkauf" in Kolkwirz sSorgte mit sei-
ner - jetzt allerdings nicht mehr ganz
zeugemdfien - Zelllosung dafiir, daf
die iiherzogenen Konsum -Preise auf
den Boden der Realitéiten zurfickka-
men, dic Investoren fiir Siclow und

glow bauten gewaltig los.

Wagner mit dem Cottbus-Center ist
nun 1.Sieger, aber Verlierer, das ist
crfreulich, gibt es eigentlich nich,
Deshalb bicibt nur schwer versténd-
lich, weshalb grollende E iferer den
Lichtstreil am Horizont des Auf-
Schwungs so vehement zu verdiistern
suchen. Weil das Bauwerk nun doch
s0 einladend und gelungen die Sym-

Einkaufssonntag - wic entserzlich!

Es ist schon schlimm mit den Leuten,
die arrogant und unsensibel mit den
meterdicken Schwarten bundesdew.-
scher Biirokratic auf den K Spfen ost-
deutscher Normal-Menschen "rum-
trommein. Mag sein, duf Sonntags-
arbeit - auch fir Verkiuferinnen -
unerwiinscht  und gegebenenfalls
der Segen von Gewerkschaften (und

TewakIeliren?) rechizeitig einzho-
len ist. Auch Wettbewerbs-Regel-
werke sind zu beachten. - Doch um
all das geht es beim E, réffnungssonn-
tag von Cottbus-Center am 28. Miirz
nicht. Dort geht es schlicht und cin-
Jach darum, inmitten all der Mithsa-
le, in denen wir stecken, auch einmal
das Wetterleuchten eines Erfolges
gemeinsam zu genieflen, Freude
empfinden iiber etwas G rofes, ciwas
Gelungenes, ctwas, worauf der Cott-
buser stolz sein kann,

Eine erholsamere Sonntags-Freude
kunn man den Cottbusern nicht ma-

chen. Wir arbeiten deshalp gern an

diesem Tage. J.H.




Firsorgliche Eltern lassen sich
die Ausbildung von Sohn und
Tochter etwas kosten und sor-
gen vor. Die beste Investition fir
Kinder ist eine gute Ausbildung
- diesen Satz predigten schon
die GroB3eltern und er hat nichts
an Aktualitét verloren - ganz im
Gegenteill Geschickt geplant
sammeln sie dabei nicht nur
Kapital fir die Ausbildung der
Kleinen an, sondern nutzen
dabei zugleich die vom Gesetz-
geber geférderten Steuerspar-
moglichkeiten.

Doch oft genug halt der [6bliche
Vorsatz nicht lange an, Monat fir
Monat einen festen Betrag flir die
Zukunft der Kinder zurlickzule-
gen. Dann kann es hilfreich sein,
wenn der Sparwille vertraglich
dokumentiert zum Sparzwang
wird. Wer fiir die Ausbildung
der Kinder vorsorgen will, muf3
daber rechtzeitig Geld auf die
bobe Kante legen. Daber ist es
wichtig zu wissen, ob der
geplante Sparbetrag wirklich
ausreicht, um z.B. die Kosten fir
ein Studium zu finanzieren.

Denn aufgepaft: inflation
schmalert drastisch das

Finanzpolster!!!

Wer realistisch plant, muf3 die
Inflation oder besser den Kauf-
kraftschwund berlicksichtigen
und den Gegenwert des End-
kapitals zu heutigen Preisen
ermitteln,

Dazu ein Beispiel: Heute kostet
ein Studium ca. DM 80.000,-.
Wer davon ausgeht, daB diese
Kosten, abgesehen von der jéhr-
lichen Preissteigerung, nicht wei-
ter steigen, muB - bei einem
Sparangebot mit 6% Zinsen -

15 Jahre lang monatfich DM 350, -
anlegen.

Nominal stehen im Jahr 2008
dann zwar rund DM 102.000,-
auf dem Konto, dieser Betrag
entspricht jedoch exakt den
heute einkalkulierten Studiums-
kosten von DM 80.000,-.

SpaB am Sparschwein

Eine nahezu ausweglose
Situation?

Versicherungen und Kreditinsti-
tute haben diesen Bedarf inzwi-
schen erkannt. Sie bieten eine
Vielzahl von Sparmodellen an.
Doch nur wenn Sie den Verspre-
chen von Kreditinstituten und
Versicherung nicht blind trauen
und auf hohe Renditen achten,
haben |hre Kinder spater Spal3
am Sparschwein! Festzustellen
ist, daf3 die herkdmmlichen An-
gebote wie Banksparpléne oder
Ausbildungsversicherungen alle-
samt ihre Kunden mit Jahresren-
diten vor Steuer von 2,1% -
7,71% bei einer Anlagedauer von
15 Jahren abspeisen. (vgl.
Finanztest 3/93)

Warum?

1. Die meisten Angebote sind
Geldwertanlagen, die voll dem
Kaufkraftschwund aufgrund der
Geldinflation der DM-Entwertung
unterliegen. Geldwertanlagen
sind von Beginn an Wertminde-
rungsaniagen, bei denen man
der Inflation immer hinterher
spart - im Unterschied zu Sach-
wertanlagen, die Wertsteige-
rungsanlagen sind.

2. Bei Bank- und Versicherungs-
modellen spart der Versiche-
rungsnehmer im ersten Jahr voll
fUr die AbschiuBprovision, im
zweiten und dritten, oft auch
noch im vierten bis sechsten

Jahr, zur Hélfte ebenfalls nur fur
die AbschluBkosten. Hinzu kom-
men die von den Beitragen
bezahlten Vorstandsgehalter,
Direktions-, Subdirektions- und
sonstige Personalkosten, ebenso
die Pensionen fir die ausge-
schiedenen FUhrungskréfte,
Abwicklungs- und Organisations-
kosten einschlieBlich Firmen-
wagen, Wettbewerbsreisen,
exklusive Raumausstattung,
nicht zu vergessen die Kosten flr
die hypermodernen Glaspalaste
der Banken und Versicherungen
sowie die Kosten flir die Werbe-
kampagnen, mit denen sich die
Versicherungssparer auf eigene
Kosten in die Falle locken lassen.
Nehmen Sie die Zukunft lhrer
Familie selbst in die Hand; ver-
trauen Sie nicht blind den Ver-
sprechen von Banken und Versi-
cherungen.

3. Die Banken und Versiche-
rungsgesellschaften investieren
das Spargeld, das nach den
genannten Selbstbedienungs-
Kostenabz{igen noch (lbrig bleibt
zum gréBten Teil in Immobilien!
Nehmen Sie die Zukuntft lhrer
Familie selbst in die Hand:
Machen Sie selbst das, was die
Banken und Versicherungen tun.
Immobilien sind die einzigen
Sachwertanlagen mit Inflations-
schutz und enormen Wert-
zuwachspotential. Die erworbe-
nen Immobilien werden zwar im
Laufe der Zeit immer wertvoller,

Maximale Sicherheit -
hohe Einnahmen
durch:

Erstklassige Hauptmieter:
1. Kaiser's Kaffee-Geschaft
AG. Ein Unternehmen der
Tengelmann-Gruppe, die

satz von rund 47 Milliarden

Langfristige Mietvertrage:

getragen.

weltweit einen Gesamtum-

DM im Geschéftsjahr 1991/92 erzielt hat.

2. LIDL-Stiftung & Co.KG. Die Unternehmens-
gruppe Lidl & Schwarz verzeichnete 1992 einen
Umsatz von rund 10,8 Milliarden DM und zahit zu
den groBten deutschen Lebensmittel-Filialisten.

Laufzeit der Hauptmietvertrage bis zum
31.01.2002 bzw. bis zum 31.01.2007 fest abge-
schlossen, zuzliglich mieterseitiger Optionsrechte.
Grundbucheintrag: Die Fondsgesellschaft, und
damit jeder Miteigentimer, wird im Grundbuch ein-

Projekt des Monats: UBG-Rendite-Fonds 156,
Fondsgesellschaft City-Markte Saar GbR

Betsiligung ab DM 50.000,-, Anfangs-Gesamtein-

nahmen: 6,0 p.a. steigend durch Indexvereinbarung

B weitere laufende Steuerersparnisse durch AfA

B geringer Barkapitalbedarf ca. 8,8% (zzgl. Agio)

B Mehrwertsteuerrlickerstattung ca. 11,2%

B Einkommensteuer-Ersparnisse aus ca. 24%
Werbungskosten in 1993

=4 Festzins auf 10 Jahre un-

“Erfahrene Partner: Unabhangige Steuerberatungs-
gesellschaft als Treuhénder.

Sind Sie mit dabei?

Dynamische Ertrage: Stei-
gende Mieteinnahmen
durch Indexvereinbarung.
Vorprogrammierte Wert-
haltigkeit: Durch gute neu-
wertige Bausubstanz und

kindbar.

aber nur fir die Banken und Ver-
sicherungen, nicht fur die Sparer
mit deren Geld die Immobilien
gekauft werden. Denn geman
dem mit dem Gesetzgeber abge-
karteten Spiel werden die Immo-
bilien in den Blichern der Gesell-
schaften in Hohe der jahrlichen
steuerlichen Abschreibungsbe-
trége laufend entwertet.

Fazit fiir lhre Familie:
Nehmen Sie die Zukunft
lhrer Familie selbst in
die Hand.

Weg vom Geldwert bin _zum
Sachwert! Der Geldwert sinkt -
der Sachwert steigt. Nur mit einer
Sachwertanlage gewinnen Sie
den Wettlauf mit der Inflation,
Grundvoraussetzung, um eine
solide Grundlage fir den Existen-
zaufbau der Nachfolgegeneration
Zu schaffen.

Weg vom Geld hin zum
Sachwert - mit dem Pro-

gramm PLUS 15

Mit diesem Konzept gewinnen Sie
den Wettlauf mit der Inflation,
reduzieren geschickt den Steuer-
anteil lhres Einkommens und
sammeln mit einem Sparbetrag,
der bequem zu verkraften ist, Ver-
mdgen an, aus dem Sie dann
-schon nach 15 Jahren- ein lau-
fendes Zusatzeinkommen erhal-
ten. Gerade zum richtigen Zeit-
punkt, wenn |hre Kinder mit
ihrem Existenzaufbau beginnen.
PLUS 15 schafft die Vorausset-
zung, damit Sie lhren Kindern
hierbei groBzlgig unter die Arme
greifen kénnen.

Und danach kassieren Sie selbst
das arbeitsunabhangige Zusatz-
einkommen mit dem Sie sich
dann noch viele Winsche erful-
len kénnen.

Mit der beigefiigten Antwortkarte
erhalten Sie ndhere Informatio-
nen unter dem Stichwort ,Aus-
bildungs und Zukunftssicherung.

Diese Beitrage werden in 15 Jahren angespart

Monatl. Nominal- Gegenwert Nominal- Gegenwert Nominal Gegenwert Nominal- Gegenwert
Sparrate  zins 5% zu heutigen zins 6% zu heutigen zins 7% zu heutigen zins 8% zu heutigen
(in Mark)

50 13364

Preisen* Preisen* Preisen* Preisen*

10486 14541 11349 15848 12305 17302 13364

| 70 18710 14680 20357 15888 22187 17226 24223 18710 ’
100 26729 20971 29082 22697 31696 24609 34604 26729

| 150 40093 31457 43623 34046 47544 36914 51906 40093 i
200 53458 41943 58164 45395 63393 49218 69208 53458

| 250 66822 52428 72705 56743 79241 61523 86510 66822 l
300 80187 62914 87246 68092 95089 73827 103811 80187

| 350 93551 73400 101787 79440 110937 86132 121113 93551 ‘
400 106916 83885 116327 90789 126785 98436 138415 106916

l 450 120280 94371 130868 102138 142633 110741 165717 120280

| 500 133645 104857 145409 113486 158481 123045 173019 133645

* Berechnung unter Beriicksichtigung einer jahrlichen inflationsrate von drei Prozent |

. m\_N'ieviel kdstet die Ausbildung?

100.000
90.000
80.000
70.000 |
60.000 |
50.000
40.000 6-10 Semester 8-15 Semester
30.000
rd. 1000 DM rd. 1000 DM
20.000 pro Monat pro Monat
10.000
0 5-10 TDM 20-30 TDM 30-60 TDM 48-90 TDM
Meisterlehrgang Techniker- Studium Studium
Ausbildung Fachhochschule Universitat

Mit freundlicher Empfehlung Uberreicht durch:

Stimmt lhre Adresse und Bankverbindung?

Wenn nicht, Postkarte bitte sofort zuriicksenden
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